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Duenos de Abcdin esperan que Dijon
tenga resultados positivos a partir de 2015

Otra de las metas es completar el proximo ano
la remodelacion de la mitad de las tiendas de

vestuario.
POR MIGUEL BERMEO T.

Una pérdida operacional por
$ 2.128 millones registré entre
enero y septiembre de este ano
Dijon, la cadena de vestuario que
AD Retail, ligada al grupo Yaconi
Santa Cruz, compré a inicios de
2013.

Desde la adquisicion, la cadena
ha terminado con nimeros en rojo;
sin embargo, eso cambiaria a partir
del préximo ano, anticipé el pre-
sidente del retailer, Pablo Turner.

Sobre la integracion de Dijon al
grupo, que maneja las cadenas de
electrodomésticos y linea blanca
Abcdin, asegura que “fue muy ficil
y ni tan compleja”.

“Teniamos una estructura bien
armada. Los costos fueron mas
que todo la absorcion del negocio
crediticio y lo demds se mantuvo:
una estructura de compra indepen-
diente y poderosa y el marketing

también independiente”, coment6
recientemente, tras participar del
VIl Congreso de Ventas de Icare.,

Las razones de los magros na-
meros, se deberian a que “hay
algunos costos de una vez y otros
de aprendizaje. El préximo ano
no debiéramos tener ninguno de
los dos y debiéramos tener cifras
positivas”, dijo, aunque aclaré
que “este ano no ha sido en vano.
Hemos remodelado tiendas, hemos
cambiado oferta de productos,
hemos hecho marketing”.

Este ano no ha sido en
vano. Hemos remodelado
tiendas, hemos cambiado
la oferta de productos”.

actualizacion de tiendas. “Los loca-
les que han sido remodelados han
andado bastante bien y en términos
de resultado deberiamos empezar
a mejorar el préximo ano”, indico.

El ex gerente de Vina San Pedro
indicé que este ano Dijon terminard
“con cinco o seis tiendas remode-
ladas y el proximo ano debiéramos
tener entre 40% y 50% de las tiendas
remodeladas”.

Respecto de mejoras en los
locales de Abcdin dijo que por
ahora ello no es necesario, puesto
que estos recintos ya estin en un
buen estindar.

En cuanto a inversion, no revel6
montos, pero dijo que los
recursos se destinardn a
las remodelaciones y al
negocio de crédito,
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Tiendas
conjuntas

Otra novedad que comentd
Turner es que no fusionardn las
cadenas, sino que ambas seguirdn
independientes.

Lo que haran sera habilitar locales
contiguos. “Puede que tengamos
tiendas una al lado de la otra con
distintas entradas, y podemos
compartir algunas cosas, pero
queremos que se mantengan como
cadenas independientes”. Un local
en Valdivia serd el primero de este
formato, adelanté. “Serd un solo
conjunto, pero el consumidor verd
dos tiendas”, dice.

Ademds, el ejecutivo contd que
han sumado tiendas, aunque a un
ritmo menor que el resto de la
industria, puesto que tienen una
cobertura de casi 150 locales que

les da una presencia suficiente. En
todo caso, para el 2015 esperan
abrir cinco o seis tiendas nuevas,
sin revelar bajo qué formato.

Por lo tanto, el foco estarda en la

PRESENTAN

BE CAPIT/L

BUCHANAN S

CACHAGUA TENNIS OPEN
—————————————————— B ——————————————

Y

YHABITAT
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INSCRIBETE | CUPOS LIMITADOS

Buchanan’s Cachagua Tennis Open en su

sexia version, serG uno de los eventos deportivos
mas importantes del ano. En un grato ambiente
familiar y social, los torneos se desarrollorén en
los instalaciones del Club de Golf Cachaguo,

con el més alfo nivel organizativo. Un imperdible
para fodo amante del deporie blanco.

PRIMER TORNEO
22 ol 25/enero/2015

SEGUNDO TORNEO
5 ol 8/tebrero/2015

LUGAR
Club de Golf Cachaguo

20 CATEGORIAS
menores dia de semana / adulios fin de semana
Hombres y mujeres

Bases del torneo en www.tocto.d/cachoguoopen x
VALOR INSCRIPCION

$10.000 single

$15.000 dobles
*Socios Club de Golf de Cachagua 30% dcto.

Inscripciones y mas informacion en:
info.cachaguaopen@iacto.cl
o llamando al

(569) 7 6563155 (569) 9 479 34 42
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Bebe responsoblemente. Producio pora mayores de edad.




